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1. Compréhension du texte « Made in Moscow »

L'article présente le nombre et la diversité des entreprises exportatrices de Moscou, leurs principaux marchés et les
produits qu’elles vendent a I'étranger. Il décrit aussi les dispositifs municipaux destinés a soutenir les exportateurs,
notamment les PME.

Question |. Faire en francais le compte-rendu du texte « Made in Moscow », qui traite des entreprises
exportatrices de Moscou, de leurs produits et marchés, ainsi que du soutien apporté par la ville.

Moscou est la premiére région russe pour le nombre d’entreprises qui vendent en ligne a I'étranger. La capitale
compte environ 5 000 entreprises exportatrices, dans des secteurs variés, et pas seulement dans le pétrole et le
gaz. Elles exportent notamment des équipements, des instruments, des produits automobiles, optiques et
médicaux, ainsi que des produits d’entretien. Leurs principaux partenaires pour les exportations hors matieres
premiéres et hors énergie sont I'lnde, les Etats-Unis, la Biélorussie et le Kazakhstan. Leurs produits atteignent
aussi de nombreux autres pays : kvass en Chine, tables de billard en Espagne, vétements professionnels en
Suéde et produits pharmaceutiques en Serbie. Depuis 2017, la ville soutient les entreprises, notamment les PME,
par un centre et une école de I'export, des salons, des stands collectifs et des subventions pouvant atteindre trois
millions de roubles.

Vocabulaire utile : skcriopmép : exportateur ; noddepxka : soutien ; pbIHOK : marché.
v REPONSE A RETENIR

Moscou diversifie ses exportations et soutient ses entreprises, notamment les PME, par la formation, la
promotion internationale et des aides financiéres.
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2. Difficultés des entreprises russes exportatrices a I'’étranger

La consigne demande de réfléchir aux obstacles que rencontrent les entreprises russes lorsqu’elles cherchent a vendre
sur les marchés étrangers. Elle prolonge le theme de I'article consacré aux exportations moscovites et a leur
accompagnement.

Question Il. En russe, exprimer votre opinion sur les difficultés que rencontrent les entreprises russes
exportatrices sur les marchés étrangers.

Texte modéle en russe : [o-mMoeMmy, poccuiickum orpMam TpyAHO NpoAaBaTb TOBapbl 3a rpaHnuLEei. VIM Hy>XHO
3HaTb 3aKOHbI M HAJIOTW pa3HbIX CTpaH. [JlocTaBka TOBapOB Joporasi, a KOHKYPEHLMS C U3BECTHBIMU 3apyOeXHbIMM
6peHfamy cunbHas. ECTb Takke A3bIKOBble U KyNbTYpHblE pasnuums. Manomy 6U3Hecy 4acTo He XBaTaeT AeHer
Ha peknamy ¥ BbICTaBkM. 03TOMY BaXKHbI FOCyAapCTBEHHAS NOAAEPXKKA 1N MOMOLLb 3KCMOPTHbIX LEEHTPOB.
XopoLuve napTHEPbI MOMOratoT HaNTN KNIMEHTOB Y BbIATY Ha HOBbIE PbIHKN.

Traduction pédagogique : A mon avis, les entreprises russes ont du mal & vendre a I'étranger. Elles doivent
connaitre les lois et les impdts des différents pays. Le transport des marchandises co(te cher et la concurrence
des marques étrangéres connues est forte. Il existe aussi des différences linguistiques et culturelles. Les petites
entreprises manquent souvent d'argent pour la publicité et les salons. Le soutien public et I'aide des centres
d’exportation sont donc importants. De bons partenaires aident a trouver des clients et a accéder a de nouveaux
marchés.

Vocabulaire et grammaire : [To-moemy signifie « & mon avis » ; mpyoHo + infinitif signifie « avoir du mal & » ; He
xsamaem oeHee signifie « manquer d’argent ».

v REPONSE A RETENIR

OCHOBHbIe TPYAHOCTY: A0oporas ocTaBka, CU/IbHasi KOHKYPEHLMS!, I3bIKOBbIE pas/inyms 1 HexBaTka
CpeacTs.

FormaV - Proposition de corrigé pédagogique Page3/5



3. Lettre commerciale a une entreprise russe

Vous représentez une entreprise frangaise du secteur de I'habillement et avez découvert le stand « Fait a Moscou » lors
d’'un salon a Lyon. Vous écrivez au directeur d’'une entreprise russe dont les produits vous intéressent pour présenter votre
société et proposer des perspectives de collaboration.

Question lll. Rédiger en russe un courrier type adressé au directeur de I’entreprise russe repérée au stand
« Fait a Moscou » lors du salon de Lyon. Présenter votre entreprise francaise du secteur de I’habillement
et proposer des perspectives de collaboration.

Mucbmo Ha pyccKoMm:

YBaxxaeMblii rocnoanH ampekTop!

Ha BbicTaBke B J/InOHE Mbl NOCETU/IN CTeH «CaenaHo B MOCKBE» U 3aMHTEpPeCcOoBa/IMCb NPOAYKUMEN Balle
KoMnaHuy. Hala dopaHLy3ckas koMnaHusa «3neraHc» paboTaeT B chepe ofex bl U NPoaaéT oaexay Bo
®paHumn. Mpegnaraem o6CyanTb COTPYAHMYECTBO: 3aKynaTb Bally NPoAyKUMIO 1 npogasath e€ Ha dopaHLy3CKOM
pbiHKe. Byaem pazbl NoNyyYnTb Ball KaTasor, LeHbl 1 YCN0BUSA NMOCTaBKM.

C yBaxeHuewm,

[Mms, 4omKHOCTB]

Traduction francaise :

Monsieur le Directeur,

Lors du salon de Lyon, nous avons visité le stand « Fait a Moscou » et avons été intéressés par les produits de
votre entreprise. Notre société francaise « Elégance » travaille dans le secteur de I'habillement et commercialise
des vétements en France. Nous vous proposons d’étudier une collaboration : acheter vos produits et les vendre
sur le marché francais. Nous serions heureux de recevoir votre catalogue, vos tarifs et vos conditions de livraison.
Cordialement,

[Nom, fonction]

Vocabulaire et grammaire : npedsazaem o6¢cydums : nous proposons de discuter. Aprés npednazaem, le verbe
est a l'infinitif. Yc108us nocmasku signifie « conditions de livraison ».

v REPONSE A RETENIR

Mpepnaraem 3akynatb NPOAYKLMIO Balleil KOMNaHny 1 npogasath eé Bo ®paHuun. Mpocrum npucnarb
Karasnor, LeHbl 1 YyCNOBUA MOCTaBKMN.
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SYNTHESE DE L’EPREUVE & REFERENTIEL « BTS ASSISTANCE TECHNIQUE D\

Ce qu'il faut retenir de ce sujet (Session 2019)

Bilan de I'épreuve : Epreuve de russe, niveau B, du BTS Commerce International, session 2019, code CILVEB RUS, d'une
durée de 3 heures et coefficient 2. A partir d’un article sur les exportations moscovites et les aides municipales, elle évalue la
compréhension écrite, I'expression argumentée en russe et la rédaction d’une lettre commerciale professionnelle.

Notions-clés, formules & régles a maitriser Points de vigilance & attentes du jury

« Larticle présente la diversité des exportations moscovites, « Dans le compte-rendu, restituer en francgais les idées
leurs marchés étrangers et la place des ventes en ligne. essentielles sans ajouter d’informations absentes du

« La ville soutient les exportateurs par un centre spécialisé, texte.
une école de I'export, des salons collectifs et des « Pour I'expression, traiter les difficultés des entreprises
subventions. russes a I'étranger et organiser les arguments en russe.

« Une expression argumentée répond a la question, « Dans la lettre, respecter le contexte du salon de Lyon, le
développe un point de vue cohérent et s’appuie sur des secteur de I'habillement et I'objectif de collaboration.
exemples pertinents. « Répartir le temps entre les trois parties, notées

« Une lettre commerciale présente I'entreprise, explique la respectivement sur 7, 7 et 6 points.

prise de contact et formule une proposition de
collaboration adaptée.

Questions fréquentes sur cette épreuve (Q&A Examen)

Q : Comment organiser le compte-rendu du texte ?

Repérez les idées centrales : la place de Moscou dans I'export en ligne, les secteurs et marchés concernés, puis les aides municipales.
Reformulez-les en francais de facon structurée et fidele, sans traduire chaque phrase mot a mot.

Q : Quels éléments inclure dans la lettre commerciale ?

Présentez votre entreprise francaise du secteur de I'habillement, rappelez que le contact vient du salon de Lyon et précisez votre intérét
pour les produits. Terminez par une proposition de collaboration et une formule professionnelle.

Q : Comment gérer le temps et le baréme ?

L'épreuve dure 3 heures et ses trois parties totalisent 20 points : compréhension 7, expression 7 et lettre commerciale 6. Réservez du
temps a chaque tache et gardez une marge pour relire vos productions en russe.

Q : Quelles exigences le jury peut-il attendre dans la lettre ?

La consigne exige une lettre type en russe adressée au directeur, une présentation de I'entreprise frangaise et des perspectives de
collaboration. Aucune grille détaillée n’est fournie : respectez les codes usuels d’'une correspondance commerciale.

Sujet officiel associé (PDF) : https://btsati.fr/assets/annales/bts-ati/E2 - Langue vivante étrangére 2 (Russe)/2019/BTS ATI - E2 - Langue
vivante étrangeére 2 (Russe) - Session 2019 - 1-Sujet.pdf

Ressources BTS Assistance Technique d\ : Toutes les annales & corrigés ¢ Fiches de révision complétes « Simulateur de notes
d’examen
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